
Ihre Anmeldung
erwarten wir gerne online unter www.petermay-
fba.com/deal. Ihre Fragen beantworten wir gerne 
per Mail über info@petermay-fba.com oder  
telefonisch unter: +49 228/36 78 0-61.

M&A OHNE 
BLINDFLUG

Entscheidungssicherheit beim 
Kauf und Verkauf von Unternehmen 

TAGESWORKSHOP
für Unternehmer:innen,
Familienmitglieder und 

Nachfolger:innen

23. April 2026
in Hamburg

Ihre Referenti:nnen
Silke Krüger, Senior Advisor bei PETER MAY in 
Hamburg, M&A-Expertin für Familienunternehmen

Doreen Nowotne, langjährige Aufsichtsrätin 
und Portfoliomanagerin in familiengeführten  
und Private-Equity-Unternehmen 

Jörg Hueber, Geschäftsführender Gesellschafter 
von PETER MAY Family Office Service

Preis
1.150 Euro zzgl. MwSt., Begleitperson: 990 Euro 
zzgl. MwSt. (enthält digitale Tagungsunterlagen 
und Verpflegung)



Der Zukauf anderer Unternehmen, aber 
auch der Verkauf von Tochtergesellschaften 
oder Unternehmensteilen gehören zu den 
strategischen Handlungsoptionen der Ge-
schäftsleitung vieler Familienunternehmen. 
Der Erwerb von Beteiligungen ermöglicht 
den Zugang zu neuen Märkten, Technolo-
gien, Knowhow & Mitarbeitern; der Verkauf 
von Beteiligungen legt den Fokus auf die 
Kerngeschäftsfelder entlang der strategi-
schen Wachstumsagenda. 

Für viele Gesellschafterinnen und Gesell-
schafter gehört eine M&A-Transaktion nicht 
zum Alltag: Nicht alle Familienmitglieder 
sind operativ eingebunden, in Gremien 

M&A OHNE BLINDFLUG

… Unternehmensbewertungsverfahren und ihre Marktüblichkeit

… Prozessuale Abläufe einer Unternehmenstransaktion, wann der Einbezug
    fachlicher Berater empfehlenswert ist und wann nicht

… Praxiserprobte Mitentscheidungs-, Kontroll- und Informationsrechte der Familie

… Wahrung von Diskretion im Familienunternehmen und gegenüber Dritten

… Üblichkeit einzelner Vereinbarungen in Absichtserklärungen, Kaufvertrag 
    und Gesellschaftervereinbarungen

INHALT UND AGENDA

vertreten oder regelmäßig mit den Beson-
derheiten eines Unternehmenskaufs oder 
-verkaufs konfrontiert. Gleichzeitig sind es 
am Ende genau diese Gesellschafter, die 
trotz begrenzter Erfahrung die weitreichen-
den Entscheidungen treffen müssen. 

Genau hier setzt das Seminar an und ver-
mittelt das notwendige Verständnis, um 
auch in ungewohntem Terrain sicher und 
kompetent entscheiden zu können. Unsere 
Referent:innen teilen ihre langjährigen Pra-
xiserfahrungen bei gelungenen und weniger 
gelungenen M&A-Transaktionen in Familien-
unternehmen mit dem Ziel, Gesellschafter 
entscheidungssicherer zu machen. 

Selbstverständlich leisten wir für unsere Veranstaltungen 
einen adäquaten finanziellen Klimabeitrag.

Termin und Ort
23. April 2026, 9.30 bis 17.00 Uhr im PETER MAY Office Hamburg  


